
SKALIEREN &

EXPANDIEREN

DU BIST DEIN EINZIGES LIMIT

DIE Erfolgsprinzipien für
systematisches Wachstum –
unabhängig von der Marktlage.

Höher
Schneller
Stärker



Als Unternehmer, Selbstständiger, Gründer oder Führungskraft sollte es Dein 
Ziel sein, im Unternehmen operative Exzellenz zu schaffen. Neben Geschäfts-
idee und Geschäftsmodell ist die operative Exzellenz die Grundlage dafür, 
Dein Business zu skalieren bzw. zu expandieren.

Damit Dir das gelingt, brauchst Du Systeme. Wer kein System hat, der wird 
bestenfalls nur kurzfristig Erfolg haben, im schlimmsten Fall sind unzufriedene 
Kunden und Mitarbeiter, falsche (Handels-)Partner und Liefer- oder Zahlungs-
schwierigkeiten Deine sichere Fahrkarte in die Insolvenz.

Wenn Du Dein Unternehmen auf starke Fundamente stellen willst, dann ist 
dieses Seminar die logische und praxisorientierte Ergänzung, nachdem Du 
bereits an dem Seminar Systemvertrieb teilgenommen, oder mindestens die 
Onlinekurse „Bestseller Training” oder „Führung im Vertrieb“ durchgearbeitet 
hast.

Überlasse Deinen Unternehmenserfolg nicht dem Zufall und komm in mein
Trainingslager – sichere Dir jetzt Dein Ticket!

Der Begriff „skalieren“ kommt aus dem Italienischen: scalae, auf Deutsch: Treppe. 
Wenn Du Dich an den bewährten Systemen von Dirk und seinem Team orientierst, 
geht es für Dich Schritt für Schritt nach oben. 

Unternehmen skalieren in der Wirtschaft meistens über Personal oder über Syste-
me. Dabei sind das passende Geschäftsmodell in Verbindung mit der operativen 
Exzellenz die wesentlichen Komponenten für Dein Wachstum. In diesem Trainings-
lager werden Dir fundierte Feedbacks helfen, die Grundlagen für Deine unterneh-
merischen Ziele zu schaffen.

FÜR WEN IST 
DIESES SEMINAR GEDACHT? 

WELCHE SEMINARTHEMEN
ERWARTEN DICH? 

Für ausführliche 
Informationen 
scanne hier: 

Für einen direkten 
Kontakt mit einem 
Sales-Coach scanne 
hier: 


